
behoren tot alle groepen: van vers tot 
kruidenierswaren en van non-food 
tot beauty & health. Gedurende de 
actieperiode kan de Morrisons-consu-
ment een honderdtal producten voor 
de helft van de prijs kopen. 

ederland is 

weer een for-

mule rijker. 

Dat het een allochto-

nenformule betreft, 

is niet verbazing-

wekkend. Zolang de 

bestaande organisa-

ties niet binnen hun 

eigen gelederen iets 

lanceren, valt er op 

autochtoon vlak weinig te verwachten. Na een 

jarenlange ontwikkeling zag enkele weken 

geleden Waikiki voor het eerste het daglicht. 

Volgende maand kunnen we Multisuper be-

groeten aan het firmament. De ambities van 

de organisatie zijn niet van de lucht. Eind 

volgend jaar zijn er tweehonderd winkels 

onder die naam, volgens de initiatiefnemers. 

Geen sinecure. Met dat aantal zou de formule 

veel bekende en al jarenlang acterende organi-

saties het nakijken geven. Op het gebied van 

omzet zal dit nog wel meevallen. Multisuper 

richt zich op de allerkleinste winkeltjes. Maar 

wie het kleine niet eert...

Albert Heijn is een organisatie die groot is 

geworden door de kleintjes te eren. En hoewel 

de organisatie allesbehalve klein is, is vorige 

week ook nog eens het startschot gegeven om 

volgas het Doorbraak-concept uit te rollen. 

Een operatie die op de concurrentie wellicht 

net zo’n grote impact heeft als vijf rondes 

prijsverlagingen. De gemiddelde omzetstij-

ging van de Doorbraak-winkels bedraagt 

ruim 10% en daar gaan nog veel supermark-

ten last van krijgen. Maar goed, de concur-

rentie is al meer dan een jaar gewaarschuwd. 

Dus iedereen die de boot ingaat doordat een 

Albert Heijn om de hoek doorbreekt, heeft dat 

aan zichzelf te wijten. Er breken weer zware 

tijden aan voor niet-blauwe ondernemers. En 

velen van hen zouden willen dat ze een kleine 

buurtsuper hadden. Een winkel met een dui-

delijke functie en een leven zonder minmar-

ges. Misschien hebben ze bij Multisuper nog 

een plekje over.

René de Wit
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Delhaize Groep wordt per 1 janu-
ari 2009 lid van de aankoopvereni-
ging AMS. Door de overstap hoopt 
Delhaize het huismerkprogramma te 
optimaliseren, zo heeft de Belgische 
retailer laten weten. AMS is een van 
de grootste inkooporganisaties van 

huismerkproducten in Europa. Op dit 
moment telt AMS elf Europese distri-
buteurs. Deze zijn samen goed voor 
een omzet van ongeveer € 75 miljard. 
Tegelijk met Delhaize zal Systeme U 
uit Frankrijk aansluiting zoeken bij 
AMS.

Delhaize gaat ‘vreemd’  
inkopen

Albert Heijn voert momenteel 
een test uit met contactloos betalen 
met een bankpas. De pilot is op 9 juni 
van start gegaan in het filiaal aan de 

Amsterdamse Jodenbreestraat en 
loopt tot 6 oktober. Voor de test heb-
ben vijfhonderd klanten een specia-
le pas gekregen van ABN-Amro die 
voorzien zijn van een NFC-chip. Door 
de pas voor een ontvanger te houden, 
kunnen klanten betalen. Zij moeten 
daarvoor nog wel hun pincode invoe-
ren. Voor zowel ABN-Amro als Albert 
Heijn is het doel van de pilot is te on-
derzoeken wat de klantenreactie is op 
de betaalwijze en naar de ervaringen 
van de medewerkers met het systeem. 
Aan de hand van de bevindingen zul-
len beide organisatie hun toekomstige 
strategieën uitstippelen. Contactloos 
betalen met een bankpas is overigens 
niet nieuw. In de Verenigde Staten 
wordt de techniek al enkele jaren toe-
gepast.

Contactloos pinnen bij AH

Morrisons heeft de prijzen van 
tweeduizend producten in prijs ver-
laagd. Het gaat bij de Britse retailer 
om een tijdelijke prijsverlaging in het 
kader van de ‘zomeruitverkoop’. De 
producten die in prijs zijn verlaagd, 

Morrisons verlaagt 
tweeduizend prijzen

Supermarkt Actueel heeft op de 
website www.supermarktactueel.nl 
een nieuwspoll gelanceerd. Iedereen 
kan wekelijks zijn mening geven over 
een actuele stelling. De resultaten van 
de poll worden in iedere uitgave van 
Supermarkt Actueel gepresenteerd. 
Kijk snel op www.supermarktactu-
eel.nl en klik op het plaatje Stelling 
van de week. Deze week de stelling: 
Welke consolidatie verwacht u?

Stelling van de week 


